
ПРОГРАММА ПРОВЕДЕНИЯ СЕМИНАРА ПО ТЕМЕ 

«КОМПЛЕКСНЫЕ РЕШЕНИЯ ПО УПРАВЛЕНИЮ ПРОДАЖАМИ. 

ИЗУЧЕНИЕ ФИНАНСОВЫХ РЫНКОВ» 

Дата проведения:  
Место проведения:  

12.09.2018г. в 11:00  
г. Приозерск, ул. Ленина, 36, 
конференц-зал МКК "Фонд 
развития бизнеса"  

 
Категория участников 
семинара  

 
− субъекты или представители 
субъектов малого, среднего 
бизнеса Ленинградской 
области;  
− представители организаций 
инфраструктуры поддержки 
предпринимательства 
Ленинградской области;  
− представители 
общественных организаций и 
объединений 
предпринимателей;  
− представители 
администраций 
муниципальных образований 
Ленинградской области, 
курирующие вопросы 
развития малого, среднего 
бизнеса;  
− сотрудники комитета по 
развитию малого, среднего 
бизнеса и потребительского 
рынка Ленинградской области;  
− сотрудники 
Государственного казенного 
учреждения Ленинградской 
области «Ленинградский 
областной центр поддержки 
предпринимательства».  

 
 

 



Содержание семинара   
− Ключевые тренды и 
проблемы управления 
продажами  
− Организационные 
структуры управления 
продажами  
− Управление ключевыми 
клиентами  
− Процесс продаж и техники 
продаж  
− Системы мотивации и 
оценка деятельности отдела 
продаж  
− Основы функционирования 
финансовых рынков  

 
 

Режим занятий:  3 академических часа в 
течение 1 рабочего дня  

 
Форма обучения:  Очная  
Выдаваемый  
документ:  

Сертификат о прохождении 
семинара, удостоверение о 
повышении квалификации 
СПбПУ  

 
Стоимость участия:  бесплатное  

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 



10:45 - 11:00  Регистрация на семинар  
 

11:00 - 11:10   Приветствие  
 Краткая информация по 
раздаточному материалу и 
документам  
 Регламент семинара  
 

11:10 - 11:30   Блок 1. Ключевые тренды 
и проблемы управления 
продажами  
 

11:30 - 11:50   Блок 2. Организационные 
структуры управления 
продажами  
 

11:50 - 12:10   Блок 3. Управление 
ключевыми клиентами  
 

12:10 - 12:20   Ответы на вопросы. 
Консультация по 
регистрации на портале 
«Бизнес-навигатор МСП»  
 

12:20 - 12:30  Перерыв  
 

12:30 - 14:00  Блок 4. Процесс продаж и 
техники продаж  
 

14:00 - 14:30   Блок 5. Системы 
мотивации и оценка 
деятельности отдела 
продаж  
 

14:30 - 14:55   Блок 6. Основы 
функционирования 
финансовых рынков  
 

14:55- 15:00   Закрытие семинара  
 

 


